
 
 

 

 

 

 

 

ИНСТРУКЦИЯ ПО ЗАВЕДЕНИЮ 

СДЕЛКИ FT В CCW   



 

                 

Зайдите на сайт www.cisco.com.  

Войдите в систему под своей учётной записью. 

Откройте Cisco Commerce Workspace, нажав на Deals. Quotes, Orders (CCW).  

 

Это основная рабочая зона с продуктами Cisco. 

 

Для заведения сделки FastTrack (FT)  необходимо навести курсов на Deals & Quotes и нажать на 

Create Deal. 

 

Появится окно с общими данными по сделке. Далее необходимо заполнить все обязательные 

поля: название сделки, CAM (Channel Account Manager), конечного заказчика и данные на него.  

http://www.cisco.com/


 

                 

 

Название сделки можете вписать любое какое вам нравится, эта информация никакой смысловой 

нагрузки не несёт.  

Далее остановимся на каждом поле подробнее. 

1. CAM 

Если у вашей компании есть персональный CAM в Cisco, то при нажатии на выпадающее меню вы 

его там увидите, можете смело выбирать его. Если за вашей компанией не закреплён CAM, то 

надо нажать в выпадающем меню на Other, далее в появившемся новом поле Email ID нужно 

вписать Юлию Замятину yzamyati. 

 

2. Конечный заказчик (End Customer) 

Далее выберем конечного заказчика. Обратите внимание, что FT промо применяется только на 

заказчиков из сегмента Commercial.  

Жмём на кнопку Faster Search (English Only).  



 

                 

 

В новом окне вводим на английском название компании конечного заказчика. Для примера 

возьмём нашу компанию IMPORTTELECOM. Система выдаст вам наиболее подходящие варианты. 

Если вы видите в списке нужную вам компанию, то выбирайте её.  

 

Если такой компании нет в базе, то вам необходимо завести нового конечного пользователя. 

Сделать это можно в этом же окне, нажав на кнопку Create Customer.  

 

Далее необходимо ввести на английском данные о вашей компании: название, страна, город, 

индекс, адрес, область. После этого нажимаем на кнопку Create Customer. 



 

                 

 

Система предложит вам альтернативный вид ваш данных, поменяв все буквы на заглавные. 

Можно с ней согласиться.  

После этого в информацию о конечном заказчике автоматом подтянется карточка только что 

заведённой  компании и данные о Cisco Account Manager (AM).  

 

3. Данные о конечном заказчике 

Необходимо заполнить данные на английском о контактном лице конечного заказчика.  

Тут всё интуитивно понятно. Вводим и жмём Create Deal. 



 

                 

 

Следующим этапом необходимо заполнить все поля, отмеченные красными звёздочками. Это 

информация непосредственно о вашей спецификации: прайс лист, ожидаемая дата закрытия 

сделки, ожидаемая сумма на оборудование, категория сделки, назначение сделки, вероятность 

выкупа.  

 

Выбираем из выпадающего меню Price List прайс лист для России Global Russia DDP PriceList in 

USD.  

Проставляем ожидаемую дату закрытия сделки Expected Closing Date. Это примерная дата 

отгрузки от дистрибьютора в вашу сторону. На всякий случай можно указать с запасом месяца три.  

Ставим ожидаемую сумму GPL на оборудование. Допустим, 5000$ GPL. 



 

                 

 

Далее заполняем поле категория сделки Deal Category. Из выпадающего меню выбираем Other-

Resale/Infrastructure. 

В выпадающем меню назначение сделки Intended Use выбираем Resale.  

Проставляем вероятный % закрытия сделки Probability of Closing. Лучше ставить 75-100%.  

 

Когда все данные заполнены, жмём кнопку Save and Continue. 



 

                 

 

В новом окне Incentives необходимо выбрать промо программу FT. Ставим галку напротив EMEAR 

Special Offers ( Fast Track Pricing Initiative Q3FY18 Stackable No Hunting Teaming - RU ). 

 

Жмём на кнопку Save and Continue.  

Далее необходимо подтвердить, что вы заводите сделку для сегмента Commercial, выбираем  Yes.  

 

Жмём на кнопку Save and Continue.  



 

                 

В новом окне нужно выбрать дистрибьютора, через которого вы закупаете данное оборудование. 

Больше никакие поля трогать не нужно.  

Нажимаем на выпадающее меню Buy Method и выбираем LLC IMPORTTELECOM.  

 

Жмём на кнопку Save and Continue.  

Приступаем к составлению квоты. Если у вас уже есть готовый Estimate, то вы можете подгрузить 

его в сделку, нажав на кнопку Actions и выбрав из выпадающего меню Import a Saved 

Configuratoin. 

 

Подгрузить конфигурацию можно разными способами. Нас интересует самый первый, который 

называется Estimate. Жмём на кнопку Select. 



 

                 

 

В новом окне вы увидите список всех заведённых в вашей системе смет. Для поиска нужной вам 

сметы необходимо внести её номер в поле Estimate ID и нажать кнопку Search.  

 

Система выдаст вам результат поиска. Выбираем смету и жмём Import Entire Estimate. 

 

Система возвращает нас в главное окно квоты. Там вы можете видеть уже подгруженную вами 

конфигурацию.  



 

                 

 

Если у вас нет готового эстимейта, то вы можете внести товары вручную, вбив в строку поиска 

артикул товара, и нажав Add to Quote.  

 

Итак, квота готова. Жмём на кнопку Save and Continue.  

Попадаем в меню скидок. Но скидку вы тут не увидите, т.к. они доступны только для вендора и 

дистрибьютора.  



 

                 

 

Жмём на кнопку Save and Continue. 

Далее видим всю информацию по заведённой сделке. Чтобы отправить сделку на утверждение 

вендору, необходимо нажать на Submit Quote for Approval. 



 

                 

 

Поздравляем! Ваша сделка FT готова. Скопируйте номер сделки Deal ID и отправьте его 

дистрибьютору. После утверждения сделки, дистрибьютор сможет выдать в вашу сторону 

коммерческое предложение. 

 


